
 

 

 

 Accueil du client 

 Conseil sur le choix d’un produit adapté 

 Encaissement de la vente 

 Gestion des litiges 

 Suivie de l’état des stocks 

 Définir les besoins en approvisionnement 

 Préparation des commandes   

 

 

 

GESTIONNAIRE COMMERCIALE    SUPERMARCHÉ MATCH REIMS   2007-2016 

SECRÉTAIRE COMPTABLE     MAISON DENTAIRE DE LA MARNE  1990-1991 

TÉLÉVENDEUSE     JOURNAL L’UNION DE REIMS   1984-1988 

HOTESSE DE CAISSE/HOTESSE D’ACCUEIL  CORA SOISSONS    1980-1983 

 

 

 

 

PASS’EMPLOI «  Vendeur Conseil en magasin »  AFPA REIMS 2018 

FORMATION « Programmeur »    GRÉTA DE REIMS 1993 

FORMATION « Secrétaire Comptable »    Centre CREER REIMS 1990 

Baccalauréat Comptabilité     Lycée G. de Nerval SOISSONS 1980 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Mon expérience professionnelle 

Ma formation 

Mes Compétences 

CONSEILLÈRE DE VENTE EN PRÊT-À-PORTER 

Me contacter 

Candidat 

n° 1  

Ma mobilité 

Ville / Département de résidence : 

Moyen de transport: 

Mobilité géographique : 

Oui 

km 10 

REIMS / MARNE 

Lequel : 

VOITURE 
PERSONNELLE 

Nom de l’organisme : AFPA  Contact : BARTECHEKY Isabelle 

Téléphone : 06 82 80 89 53 Courriel : isabelle.bartecheky@afpa.fr 

Mise en œuvre en partenariat avec : 


